
ＣＣＣＭＫホールディングス

1

【客単価ＵＰ】分析レポートを基に「２,０００円以上でポイント２倍」
販促実施▷結果、客単価が１０％ＵＰの和菓子店の事例

ポイント活用事例 - ＣＡＳＥ ＳＴＵＤＹ -

Vポイント提携店事例に学ぶ お客さまに支持され お店の利益を上げる秘策

https://www.cccmkhd.co.jp/
inquiry/tpoint/

事例に関する資料請求
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